
Nutzen Sie den Bereich der 

BAUTROCKNUNG

wirtschaftlich 

effektiv

umsatzsteigernd

konkurrenzfähig

kundenorientiert

für Ihr Unternehmen?

Wir hätten da eine Idee...

Ein Gemeinschaftsprojekt 
Ihres Fachgeschäfts

Technik GmbH

und der

UNSERE LEISTUNGEN

     Bereitstellung sämtlicher Trocknungsgeräte 
          und Zubehör direkt vor Ort in Ihrem bito- 
          Fachhandel.
	

     Geräteverleih und -abholung am bito-     
          Standort oder auf Wunsch Lieferung zum  
          Einsatzort.

     Kostenlose Schulungen: 
           Erläuterung der Technik, Durchführung,  
          Preisgestaltung, Abrechnung bei Versiche 
          rungsschäden, Tipps & Tricks.

     Bedienerfreundliche Anleitungen mit  
          Aufbauskizzen und Einsatzmöglichkeiten  
          für jedes Gerät sowie ausführliches Infor 
          mationsmaterial, schriftlich am Verleih- 
          Standort erhältlich oder digital abrufbar.

     Für technische Fragen steht Ihnen ein  
          telefonischer Support zur Verfügung.

     Kostenpflichtig: Aufbau der Gerätschaften  
          vor Ort oder auf Wunsch Übernahme der   
          kompletten Ausführung als Ihr Subunter 
          nehmer.

VERLEIH
von Bautrocknungsgeräten 
für den gewerblichen Bereich 

Werkzeuge & Maschinen für effektives Arbeiten
Bielefelder Straße 6 . 10709 Berlin . Tel. 030. 86 005 114 . www.bito-ag.de

Technik GmbH



DIE SITUATION DIE ALTERNATIVE IHRE VORTEILE

Verleih von BAUTROCKNUNGSGERÄTEN 
für den gewerblichen Bereich: 

     Kondenstrockner 

      Adsorbtionstrockner 

      Gebläse 

      Infrarotpaneele 

      Zubehör

Ein neuer Auftrag:  
Ihre Dienstleistungen sind kalkuliert, das Angebot ist bestätigt, 
Ihre Facharbeit könnte beginnen.  

Ein vorhandener Wasserschaden am Objekt macht den fachge-
rechten Einsatz von geeigneten Trocknungsgeräten im Vorfeld 
aber zwingend notwendig.  

Zur Sicherung Ihres Gesamtauftrages ergeben sich nun zwei 
Möglichkeiten:      

      Sie vergeben die Trocknungsarbeiten an eine Fachfirma      

      oder Sie kaufen ein eigenes Trocknungsgerät.   

Beide Varianten sind nicht optimal:  

Die zusätzlichen Kosten einer Trocknungsfirma erhöhen Ihr An-
gebot wesentlich und erschweren Ihre Position im Wettbewerb  
um die Auftragserteilung.  

Ihr Leistungsspektrum verringert sich und somit auch die Kun-
denbindung bezüglich möglicher Folgeaufträge. 

Die Anschaffung eines eigenen Gerätes ist kosten- und war-
tungsintensiv. Der optimale Einsatz Ihres Trockners bei zu-
künftigen andersartigen Wasserschäden ist nicht unbedingt 
gewährleistet. 

Zusätzlich zu Ihren eigentlichen Fachleistungen gleichzeitig 
auch die vorab notwendigen Trocknungsarbeiten durchführen 
zu können, bietet Ihnen kurz- und mittelfristig erhebliche wirt-
schaftliche Vorteile: 

      Umsatzsteigerung durch die Erweiterung Ihres 		
            Leistungsspektrums

       Konkurrenzfähigkeit bei Ausschreibungen gegen		
            über Mitbewerbern   

       Erhalt von Alleinaufträgen  Kundenbindung, Neukunden- 
            gewinnung, Folgeaufträge   

       Flexibiliät durch den schnellen Einsatz der entsprechend  
            benötigten Trockungsgeräte       


